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一、报告简介

华经情报网发布的《2012-2016年中国网络文学市场运行态势与投资战略咨询报告》涵盖行
业最新数据，市场热点，政策规划，竞争情报，市场前景预测，投资策略等内容。更辅以大
量直观的图表帮助本行业企业准确把握行业发展态势、市场商机动向、正确制定企业竞争战
略和投资策略。本报告依据国家统计局、海关总署和国家信息中心等渠道发布的权威数据，
以及我中心对本行业的实地调研，结合了行业所处的环境，从理论到实践、从宏观到微观等
多个角度进行市场调研分析。

官网地址：https://www.huaon.com//detail/111158.html

报告价格：电子版: 9000元    纸介版：9000元    电子和纸介版: 9200元

订购电话: 400-700-0142 010-80392465

电子邮箱: kf@huaon.com

联 系 人: 刘老师

特别说明：本PDF目录为计算机程序生成，格式美观性可能有欠缺；实际报告排版规则、美
观。

https://www.huaon.com//detail/111158.html
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二、报告目录及图表目录

    网络文学就是以网络为载体而发表的文学作品，本身并没有一个明确的界限。 
从21世纪开始，越来越多的人开始在网上阅读和写作，文学网站在经历了发展、整合、

兼并、以及其他困难和波折之后，在新的建站模式和网络技术基础上走向成熟。2003年开
始，幻剑书盟、起点中文网、晋江原创网等文学原创网站相继崛起，为网络写手提供了更广
阔的创作平台。 

网络文学的草根性、低门槛和内容的非传统性，为社会制造了众多的作者，也扩张了文学
消费的读者，更使得网络文学发展成为庞大的产业。2009年网络文学使用率达42.3%，成为
互联网十大主要应用之一。截至2009年底，中国网络文学用户规模达到1.62亿人，庞大的
网络文学用户群，为网络文学甚至整个产业链带来了可观的利润，企业也越来越重视对网络
文学产业的投资。 

与网络小说本身相比，其衍生品将面对一个更大的市场。出自起点中文网的《鬼吹灯》，
它曾连续几个月高居网络小说搜索风云榜冠军，仅仅这一部小说就让起点中文网的点击率超
过千万。2007年，起点中文网出版同名小说《鬼吹灯》之后，在短短数月中，销量突破50
万册。《鬼吹灯》的电影版权也吸引了众多电影公司的目光。 
    由完美时空推出《诛仙online》开始，我国本土的原创小说与漫画，在2009年步入了制作
网络游戏的快车道，特别是网络小说。翻开2009年发布和制作的网络游戏名单，《兽血沸
腾》、《盘龙》、《星辰变》，无一不是网络小说读者们熟悉的名字。 

目前，网络文学已经成为资本关注焦点。从2005年开始，盛大进军起点、晋江、红袖，T
OM拿下幻剑，欢乐传媒整合榕树下，文学网站频获资本瞩目。与此同时，完美时空和网易
也开始进军网络文学领域，布局争夺网游上游内容资源。 

伴随着文学商业化大潮突飞猛进的网络文学，其发展前景相当乐观，就目前的发展状况，
还只能算是“星星之火”。文学类网站可能会走大型门户网站等发展道路，将会在海外建立分
站，向庞大的海外华文市场拓展；与影视机构进行深入合作，或者独立开发影视作品，拍摄
以网络小说为剧本的影视作品，更大范围的占领文化市场；开发无线阅读平台，利用3G无
线通信技术将文学作品送到读者手上。按照网络文学现在的发展势头，如果再配以充分的市
场挖掘，潜力不可限量。 

艾凯咨询集团发布的《2012-2016年中国网络文学市场运行态势与投资战略咨询报告》共
六章。报告依据国家统计局、国家信息中心、国际组织、相关行业协会、中国产业研究报告
网等权威机构的数据。内容严谨，数据翔实，结合丰富的图表，可以直观的看到网络文学行
业的发展动态竞争格局等信息。对我国网络文学行业市场环境与发展前景、市场竞争格局与
动态、市场需求状况、投资风险与规避经营、未来行业趋势与规划建议等进行深入研究，并
列举网络文学行业市场行业内重点企业状况，竞争优势等。报告深入揭示了网络文学市场潜
在需求和机会，为投资者选择恰当的投资时机和投资决策，为公司领导层做战略规划提供准
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确的行业市场情报及科学的决策依据，对银行信贷部门也具有重要的参考价值！
报告目录
第一章 网络文学的相关概述
第一节 网络文学的概念及分类
一、网络文学的基本定义
二、网络文学的分类情况
三、中国网络文学的早期历史
四、中国网络文学的商业化发展
第二节 网络文学与传统文学的区别分析
一、存在方式的比较
二、创作模式的比较
三、传播模式的比较
四、语言的比较
第二章 网络文学商业化发展分析
第一节 中国网络文学的发展概况
一、我国网络文学的两次高潮
二、中国网络文学市场的发展壮大
三、网络文学逐步成为市场主流
四、国内网络文学产业渐入佳境
五、网络文学在文化产业链中的价值体现
六、中国网络文学产业显现巨大魅力
七、网络文学产业链催生过亿商业价值
第二节 中国网络文学市场发展回顾
一、网络文学十年发展趋势剖析
二、2009年我国网络文学发展态势透析
三、2010年中国网络文学进入全盛时期
四、2010年各类网络文学发展特征解析
五、2011网络文学综述
六、2011年网络文学用户规模
七、网络文学成互联网十大应用之一
第三节 2011年中国网络文学市场发展分析
一、2011年由网络文学垃圾论引发的思考
二、2011年鲁迅文学奖首次接纳网络文学
三、2011年盛大文学收购潇湘书院
四、网络文学有望成影视主流
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五、当网络小说改编网游情况分析
六、巨额收入的网络文学挑战阅读的主流发展
第四节 深入探讨网络文学的商业化运作空间
一、网络文学商业化的基本概述
二、商业化运作的必然性和可行性
三、商业化运作的主要模式分析
四、网络文学商业化运作的利弊评析
五、网络文学商业化运作具有广阔潜力
第五节 网络文学存在的问题与对策
一、我国网络文学发展的困扰
二、网络文学急剧膨胀带来的隐忧
三、中国网络文学商业化陷入模式之争
四、解决网络文学盗版问题的对策措施
五、思考网络文学对传统文学的传承及创新
第三章 文学网站
第一节 文学类网站的相关概述
一、文学类网站的概念和性质
二、文学类网站的重要功能简析
三、文学类网站主要特点解析
四、中国文学网站发展的四大阶段
第二节 中国文学网站的发展综述
一、国内文学网站的基本格局
二、商业资本激活中国文学类网站
三、我国文学类网站面临的挑战
四、文学网站持续繁荣发展的关键要素
五、文学类网站的开发建议
六、文学类网站发展趋势
第三节 2011-2012年垂直文学网站行业数据分析
一、2011年9月垂直文学网站市场监测数据简析
二、2011年11月垂直文学网站市场监测数据简析
三、2011年12月垂直文学网站市场监测数据简析
四、2012年1月垂直文学网站市场监测数据简析
五、2012年2月垂直文学网站市场监测数据简析
六、2012年3月垂直文学网站市场监测数据简析
第四节 主要文学网站的比较分析
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一、文学网站的两种商业形态
二、榕树下网站分析
三、起点中文网分析
四、榕树下和起点中文网的差异透析
第五节 文学网站的商业化运作途径剖析
一、文学类网站商业化发展的定义
二、可行性和必要性分析
三、国内文学网站商业化的实践探索
四、从五个角度透析文学网站的经营模式
第四章 网络文学出版
第一节 网络出版业发展分析
一、网络出版的定义及特点
二、网络出版的价值及意义解析
三、中国网络出版业发展总体概况
四、我国网络出版出发展的特征和态势
五、我国网络出版产业链进入高速增长阶段
第二节 中国网络文学出版业现状
一、网络文学与出版接轨成为主流趋向
二、传统出版业开始融入网络文学领域
三、网络原创渐趋向商业出版发展
四、网络文学出版业步入规模化时期
五、上海网络文学出版市场发展抢眼
第三节 中国网络文学出版业的问题与对策
一、制约网络出版发展的主要因素
二、网络文学出版遭遇版权瓶颈
三、网络原创出版的问题及对策
四、解析网络出版的七大盈利模式
第五章 网络文学的其他商业化发展
第一节 网络文学与影视
一、网络文学与影视联姻的互赢效应
二、网络文学改编影视前景光明
三、中国掀起网络文学影视改编高潮
四、网络原创同名话剧再度搬上舞台
五、网络文学影视改编面临的挑战
第二节 网络文学与网游
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一、网络文学对网游的市场价值透析
二、网络文学与网游联姻成为大势所趋
三、网络文学弥补网游致命缺陷
四、2011年网络文学改编网游盘点
第六章 重点企业分析
第一节 盛大文学有限公司
一、公司简介
二、盛大文学旗下主要文学网站
三、盛大文学影视改编业务渐入佳境
四、盛大文学着力构建网络文化产业链
五、盛大文学的盈利模式剖析
六、盛大文学收购大事记
第二节 北京完美时空网络技术有限公司
一、公司简介
二、完美时空旗下文学网站介绍
三、2011年完美时空计划强攻文学阵地
第三节 网易公司
一、公司简介
二、2011年网易旗下文学网站投入运营
三、网易文学网站的运作模式探讨
附录：热门网络文学作品介绍
附录一：《鬼吹灯》
附录二：《诛仙》
附录三：《佣兵天下》
附录四：《明朝那些事儿》
图表目录（略） 

通过《2012-2016年中国网络文学市场运行态势与投资战略咨询报告》，生产企业及投资
机构将充分了解产品市场、原材料供应、销售方式、市场供需、有效客户、潜在客户等详实
信息，为研究竞争对手的市场定位，产品特征、产品定价、营销模式、销售网络和企业发展
提供了科学决策依据。

详细请访问：https://www.huaon.com//detail/111158.html
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